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الالكترونية للتجارة الالكترونية   بستم باور منصة    

2  ايوان للحلول البرمجية    

 (INTRODUCTION) ض  مقدمة العر
بتقديم عرض تطوير تطبيق متخصص لبيع قطع الغيار، مع لوحة تحكم مركزية متكاملة لإدارة    إيوان نتشرف في 

 .البائعين، متابعة المنتجات، الإشراف على الطلبات، وإدارة عمليات الدفع الإلكتروني 

يهدف هذا المشروع إلى توفير منصة رقمية موثوقة تربط بين البائعين والزبائن بشكل مباشر، وتمنح المستخدمين  

إمكانية تصفح قطع الغيار بسهولة من خلال محرك بحث وفلترة متقدمة تعتمد على الموديل ونوع السيارة وحالة  

 .أو الدفع عند التوصيل القطعة )جديد أو مستخدم(، مع دعم خيارات الدفع الإلكتروني 

تم إعداد هذا العرض ليغطي جميع المتطلبات التشغيلية، ويقدم حلاً متكاملاً يساهم في بناء منظومة تجارة إلكترونية  

كات والعمولات، بما يضمن للمشروع قدرة عالية   حديثة، قابلة للتوسع، وتتيح نموذج عمل مستدام مبني على الاشترا

 .على النمو وتحقيق عوائد ثابتة

 
  (PROJECT OVERVIEW) ع نظرة عامة على المشرو
مخصصة لبيع قطع  (MULTI-VENDOR MARKETPLACE) متعددة البائعين يهدف المشروع إلى إنشاء منصة 

الغيار، تتيح للبائعين عرض منتجاتهم عبر التطبيق، وتوفّر للزبائن تجربة شراء سهلة وشفافة من خلال تصفح  

 .المنتجات وتحديد القطعة المناسبة حسب نوع السيارة وموديلها

 :تتكون المنظومة من أربع وحدات أساسية متكاملة

 (CUSTOMER MOBILE APP – IOS / ANDROID) ن تطبيق موبايل للزبائ  - 1

 : يتيح للعملاء

 تصفّح قطع الغيار  •

 البحث والفلترة حسب الموديل والماركة والبائع  •

 مقارنة الأسعار  •

 إضافة المنتجات للسلة  •

 الدفع الإلكتروني أو عند التوصيل •

 تتبع حالة الطلب  •

 الحصول على إشعارات فورية بالعروض والتحديثات  •
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 (ADMIN PANEL) ة لوحة تحكم مركزي -  2 
 :تمكّن إدارة المشروع من

 الإشراف الشامل على البائعين •

 قبول/رفض طلبات الانضمام •

كات السنوية  •  إدارة الاشترا

 تحديد العمولات على المبيعات •

 مراجعة المنتجات قبل نشرها •

 متابعة الطلبات والمدفوعات •

 إصدار التقارير والتحليلات  •

 
 (VENDOR DASHBOARD) ع  لوحة البائ -3

 :تمُنح لكل بائع بعد التسجيل والاعتماد، وتتيح له 

 إضافة منتجاته وتحديد أسعارها •

 تحديد حالة المنتج )جديد / مستخدم( •

 إدارة المخزون والكميات •

 متابعة طلبات الزبائن  •

 مكتمل( –تم الشحن  –تحديث حالة الطلب )قيد التجهيز  •

 استلام الأرباح بعد خصم العمولة •

 متابعة الاشتراك السنوي وتجديده  •

 
  (REVENUE MODEL) نموذج الربح  - 4

 :يتيح النظام نموذج ربح مرن يعتمد على 

 للبائعين لعرض منتجاتهم داخل التطبيق اشتراك سنوي •

 يتم تحديد نسبتها مسبقاً  عمولة على كل عملية بيع  •

 )اشتراك + عمولة( لزيادة العائدات  نظام مزدوج •
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 (Mobile Application – Customer App)  ق تفاصيل التطبي 
تم تصميم التطبيق ليكون منصة مرنة وسهلة الاستخدام للزبائن، مع تجربة بحث وفلترة قوية تناسب 

 .سوق قطع الغيار

  Multi-Vendor ني متجر إلكترو  •

يعرض المنتجات من عدة بائعين مستقلين، مع إمكانية زيارة صفحة كل بائع ورؤية تقييماته  

 .ومنتجاته 

 بحث وفلترة متقدمة حسب قطع الغيار  •

 :دعم كامل للفلترة حسب

 البائع •

 نوع السيارة •

 الموديل •

 سنة التصنيع  •

 نوع القطعة  •

 جديد أو مستعمل  •

 السعر •

 المدينة  •

 .يساعد الزبون في الوصول للقطعة المناسبة بدقة وسرعة 

 عرض المنتجات بتفاصيل تقنية عالية  •

 :كل منتج يحتوي على

 الوصف •

 الصور •

 المواصفات الفنية •

 التوافق مع الموديلات •

 حالة المنتج )جديد / مستخدم(  •
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 سعر البائع •

 تقييمات العملاء •

 نظام شراء كامل   •

 إضافة للسلة •

 الدفع الإلكتروني  •

 الدفع عند التوصيل  •

 تتبع حالة الطلب  •

 الإشعارات الفورية  •

 (Customer Profile) صفحة حساب العميل  •

 .تتضمن الطلبات، المفضلة، العناوين، وسائل الدفع، والإشعارات
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 (Conclusion) الخاتمة

يمثل هذا المشروع خطوة استراتيجية مهمة نحو تأسيس منصة رقمية متخصصة في بيع قطع الغيار،  

تجمع بين سهولة استخدام التطبيق للزبائن ومرونة إدارة البائعين عبر لوحة تحكم قوية. يتيح النظام  

سب  للمستخدمين الوصول إلى قطع الغيار المناسبة بسرعة ودقة، من خلال البحث والفلترة ح

 .الموديل ونوع السيارة والبائع، مما يسهم في تحسين تجربة العميل وزيادة معدل المبيعات

كات السنوية للبائعين أو العمولات على عمليات   كما يوفر المشروع نموذج ربح مستدام عبر الاشترا

البيع، مما يضمن عائداً ثابتاً ومتنامياً مع توسّع عدد البائعين والمستخدمين. وفي الوقت ذاته، يمنح 

دون الحاجة إلى البائعين منصة موثوقة لعرض منتجاتهم، وإدارة طلباتهم، وتحقيق مبيعات أعلى 

 .منصات خارجية 

بتنفيذ المشروع وفق أعلى معايير الجودة والتقنيات الحديثة، مع ضمان قابلية التوسع  إيوان تلتزم

وإمكانية إضافة مزايا مستقبلية، سواء عبر تطوير نسخة ويب أو نسخة إضافية للتطبيق أو ربط النظام  

 .بأنظمة خارجية للدفع والتوصيل

كة ناجحة تسهم في إطلاق منصة قوية قادرة على المنافسة في سوق تجارة قطع الغيار  نتطلع إلى شرا

 .الرقمي، وتوفير تجربة متكاملة تلبي متطلبات المستخدمين والبائعين على حد سواء

 مع خالص التقدير، 

 إيوان 

 


